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Sztuka Sprzedazy

Jak przestac sie bac sprzedawac?

(i zaczac€ zarabia¢ wiecej)

"Mozesz osiggnagc¢ wszystko czego pragniesz, jesli pomozesz wystarczajgcej
liczbie osdb osiggnac to czego pragna.”
Zig Ziglar

Szkolenie
| SZTUKA
SPRZEDAZY

Jak przestac
bad sie sprzedazy
i zarabiad wiecej?

Ucze jak mniej mowi¢, zeby wiecej sprzedawacd

Zapraszam na wyjgtkowe szkolenie ze sprzedazy. Dzieki niemu spojrzysz na sprzedaz nie jako
na proces wciskania swojego produktu ale jako proces zdobywania zaufania Klienta.

Dzieki szkoleniu przestaniesz sie ba¢ rozmow z Klientami. Przestaniesz zanizaé ceny i
siegniesz klientéw, ktdrzy wiecej ptacg. Nauczysz sie pracowaé zgodnie z wartosciami Klienta.
Zwiekszysz przychody i efektywnos¢ swoich dziatan sprzedazowych. Zaczniesz pozyskiwac
dobrze ptacacych klientdw zgodnie z soba. Bedziesz pracowat mniej i zarabiat wiecej.
Zaczniesz czerpac satysfakcje z posiadania wtasnego biznesu.
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Korzysci:

e nauczysz sie jak sprzedawacé bez natrectwa, bez strachu, zgodnie z sobg
i Z przyjemnoscia,

e nauczysz sie jak rozmawiaé, zeby poznac rzeczywiste potrzeby Klienta,

e nauczysz sie zadawac pytania, dzieki ktérym zyskasz zaufanie Klienta,

e nauczysz sie dostarcza¢ swoim Klientom wartosci, ktérych rzeczywiscie
potrzebuja,

e przestaniesz obniza¢ cene a zaczniesz sprzedawac produkty po cenie, ktdra
Ci sie rzeczywiscie optaca,

o zaczniesz budowac swojg marke, ktérg Klienci bedg polecali innym,

e przestaniesz sprzedawac a zaczniesz.....dbac o Klienta;)

Cele szkolenia:

e poznasz model sprzedazowy oparty na budowaniu wartosci, a nie na
konkurowaniu ceng,

e rozwiniesz umiejetnosci prowadzenia rozmow handlowych angazujgcych
Klienta,

» zdobedziesz umiejetnosci budowania partnerskiej relacji z Klientem,

e rozwiniesz umiejetnosci odkrywania potrzeb, problemdéw i wyzwan
biznesowych Klienta,

o wzrosnie Twoja satysfakcja z realizacji proceséw sprzedazy

e wzrosnie motywacja i zaangazowanie w realizacji codziennych zadan.

Szkolenie polecam:

o wtascicielom firm,

e przedsiebiorcom,

e managerom sprzedazy,

e handlowcom, sprzedawcom, doradcom biznesowym,

o szefom firm, ktdrzy chca stabilnie, bezpiecznie i szybko rozwijac¢ swoj
biznes,

o 0sobom tworzgcym wtasne biznesy i swoje marki osobiste,
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« dla osdb, ktére obawiaja sie sprzedazy i wydaje im sie, ze kazda sprzedaz
jest nieetyczna,

» dla 0sdb, ktére majg dos¢ nachalnej sprzedazy i dtuzej juz nie czujg sie.
wypaleni dotychczasowg praca.

Kto NIE POWINIEN PRZYCHODZIC!

To NIE jest szkolenie dla:

e dla osdb, ktérzy uwazajg, ze od klienta i relacji wazniejszy jest tylko wynik sprzedazy,
e dla osdb, ktérzy chcg sprzedawacé nieuczciwe produkty i ustugi,
e dla osdb, ktérzy zawsze chcg by¢ madrzejsi od Klienta.

Czas szkolenia: 7-8h
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Trener
Tomasz Miler

Trener, konsultant biznesowy, trener Lean Education, mentor w Youth Business Poland, fan
filozofii kazien i 1%-owych zmian, autor ksigzki | bloga (www.tomasz-miler.pl).

W swojej pracy zawodowej pracowat jako sprzedawca w Gazecie Prawnej , Manager
Magazin. Muratorze i Fresh Market Magazine.

Matymi krokami przebiegt kilka maratonéw. Matymi krokami zostat trenerem, matymi
krokami napisat tez ksigzke: , KAIZEN —Jak osiggac wielkie cele matymi krokami”.

Prowadzit szkolenia m.in. na Politechnice Warszawskiej, Uniwersytecie Ekonomicznym we
Wroctawiu, w Delloite Polska oraz podczas Lean Camp w Mystowicach.
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